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КЛИЕНТ


	Компания
	Название
	Стадия
	Интерес / Первый шаг / Результат / Расширение / Стратегия

	Чемпион
	ФИО, должность
	ЛПР
	ФИО, должность

	Первый шаг
	Что уже сделали: диагностика / пилот / решение
	Когда
	Дата запуска / завершения

	

ТЕКУЩИЕ РЕЗУЛЬТАТЫ


	Что работает
	Конкретный эффект — в цифрах или словах клиента
 


	Что не сработало
	Что пошло не так или осталось под вопросом



	

NEXT BEST OPPORTUNITIES (ЛУЧШАЯ СЛЕДУЮЩАЯ ВОЗМОЖНОСТЬ)


	AI-возможность
	Формат
	Приоритет
	Срок
	Статус

	 
	 

	 
	 
	 

	 
	 

	 
	 
	 

	 
	 

	 
	 
	 

	
	

	
	
	

	
	

	
	
	

	

ПЛАН НА ГОРИЗОНТЕ ГОДА


	
	30–60 дней
	3 месяца
	6 месяцев
	12 месяцев

	Шаг
	 


	 
	 
	 

	Продукт
	 


	 
	 
	 

	Кто ведёт
	 


	 
	 
	 

	

ЗАМЕТКИ


	Риски, ограничения, важный контекст
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